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Es necesario entender la cultura de donaciones

existente a fin de

desarrollar y ejercer un liderazgo capaz de
promover un cambio cultural a favor de la
filantropia o inversion social.




 Tipo de estudio: Encuesta en vivienda.

Fechas de levantamiento de |la encuesta: del
26 de febrero al 6 de marzo de 2005.

Poblacion sujeta a estudio: ciudadanos
mayores de 18 anos.

Representatividad del estudio: Nacional
Tamano de la Muestra: 1500 personas.

Intervalo de confianza del 95% y un margen de
error de +/- 3.5%.




¢ Como prefiere usted, realizar aportaciones o dar ayuda?

6% <70

B darlo directamente a
una persona

necesitada
B darlo a través de

Instituciones u

organizaciones
@ le da lo mismo

0O NS/NC




Dar limosnaagenteen lacalle 77.1%
Participando en colectas en lavia publicacomo lade la Cruz Roja 69%
Donando comida, alimentos 6 vestimenta 58%
Participando en camparias como la del redondeo en supermercados 45%
Haciendo donaciones para el Teleton 6 € Jugueton 43%
Comprando fichas en el stuper (como las de "Un kilo de ayuda) 38%
Respondiendo a una peticién hecha por radioo TV 23%
Comprando articulos de instituciones filantrépicas como la UNICEF 17%
Por medio de cajero automatico 9%
A través de deducciones periddicas de némina 6 a sueldo 8%
Por internet 3%
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Medios de Comunicacion

Grupos de barrio o vecinos

Grandes empresas privadas
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Congreso de la Unién

Sindicatos




¢, Podria decirme cuanta confianza tiene en las ingiciones?
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¢, Usted confia en las organizaciones que

piden donativos?

O En especie
B En dinero




Dar dinero a viejitas gue piden dinero en la
calle

Dar dinero a organizaciones de ayuda a

ancianos, personas de escasos recursos,
etc. 22.3%




66.1%

Dar dinero a organizaciones humanitarias | 15.1%




48.6%

Dar dinero a Grupos de pvenes y clubes /
deportes 11%




Porque...
e Estan presentes en la vida cotidiana.

 Piden a todos.

 Tienen una relacion con la gente:
solidaridad.

 Su metodologia corresponde a la cultura
dominante.
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Nuevas téchicas no son suficientes.

Fortalecer y mejorar la relacion entre donantes-el
publico y las organizaciones.

Enfatizar su ventaja competitiva — el impacto — via
la rendicion de cuentas.

Promover un cambio cultural a favor de la

filantropia o inversion social.
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